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Gestion de Ventas con coaching y PNL

El concepto de Gestion de ventas se ha reinventado, ya no se define s6lo mediante las tres
tradicionales categorias, sino que incluye aptitudes emocionales. Este campo hasta ahora
inexplorado abre un nuevo abanico de posibilidades para alcanzar el éxito seguro desde una buena
estrategia de gestion de ventas creada y potenciada por el profesional, planificacion- objetivos — venta
técnica y gestion de venta. Durante muchos afios el éxito de la venta profesional se ha valorado como
la consecuencia del alto nivel de desarrollo de las habilidades que comprenden el cociente intelectual
de las tres reglas de organizacion para una buena venta.




Gestion de Ventas con Coaching y PNL

“En diferencia con la formacion del curso de comercial especializado en ventas”

1° Linguistica. — 2°- Matematica. — 3° — Logica.

Los objetivos son de ventas con PNL son: Proporcionar una vision general del proceso de venta,
La prospeccion y captacion de nuevos clientes. Lograr la fidelizacion.

El seguimiento de los ya existentes. Mostrar las principales técnicas de comunicacion,

Crear nuevas técnicas de persuasion en la venta. Potenciar las herramientas que incrementen la
efectividad de las gestiones comerciales. Crear sistemas de planificacion y evaluacion.




¢, Qué nos aporta? P

|

CENTRO DE
. . . . . i /n ENSENANZA
Mayor seguridad y dominio en el campo de las ventas, saber dirigir y organizar :) ) “ ‘vu&socms
planificaciones de ventas, saber dirigir y analizar los campos de venta de la competencia.
Tomar conciencia de dominio a la hora de la venta.




¢ A quien esta dirigido?
A Comerciales, tanto internos como externos que deseen ampliar conocimientos y técnicas de
ventas para ser mas resolutivos, efectivos y organizados. Vendedores y dependientes, autbnomos y
empresas que valoraran los aspectos de la atencion y motivacion con el fin de aumentar los

conceptos de fidelizacion. Directivos efectivos dentro de su entorno empresarial que desean

focalizar y potenciar las ventas. Jefes de Ventas, responsables de ventas y evaluacion de los
resultados comerciales de la empresa en todas las areas.




Directorio del curso

Introduccion.

La historia de las ventas.

Caracteristicas y habilidades comerciales.
Metamodelos de Autoevaluacion.
Evolucién en la actitud del vendedor.

El desarrollo de la entrevista.

Evolucidn en la actitud comunicacion. {
La comunicacion con el cliente. Wl
El proceso de comunicacion. g}i,
Requisitos para una comunicacion eficaz. S\
El arte de preguntar. &&

El arte de la escucha activa. “‘
El asertividad en la venta. A 3
Metamodelos de valoracion de negociacion. gs?

Deteccidon de necesidades.
Tratamiento de actitudes mas frecuentes.

Técnicas en el cierre de la venta.
Metamodelos de sefiales de compra.
Técnicas de cierre.
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Subvenciones- Promociones -Descuentos v Refrescos-

Refrescos-

Si deseas realizar cursos de refrescar menoria y has realizado con nosotros el curso puedes volver a hacerloy
la aportacion seratu voluntad. Si no has hecho el taller presencial con nosotros v quieres reciclarlo debes traer
el diploma acreditativo que te entregd tu maestro y se te hara un descuento del 50%.

Descuentos-
Disponemos de descuentos para parados, jubilados, antiguos alumnos de.-10a 15 %

Promociones-
Si rednes tu propio grupa de 10 personas -Tu formacion gratuita sin coste alguno

Accion social-
Todos los cursos y talleres aportan un 10% para los proyectos de accidn social de las asociaciones de
Confasem “Confederacion de asociaciones y empresas

Disponemos de bolsa de trabajo

Bolsa de trabajo-

SI deseas ser parte de nuestra empresa, como profesional o voluntario mandanos un correo con tus datos
curriculo — si eres profesional adjunta tus diplomas — gracias

Consulta y formate con profesionales



|nStitut0 Victoria Especialistas en téecnicas mentales

El cursoincluye:

1- Manual propiedad del Instituto Victoria explicativo y detallado.
Practicas en aula y practicas reales- concertadas con el profesor

DIPLOMAS

2- En cada nivel se hace entrega independiente de:
DIPLOMA impartido por el Instituto Victoria
Acreditativo y Avalado

Diploma impartido por el Instituto Victoria- Avalado por
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¢/ Que es Instituto Victoria? & Ins
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Siguenos en las redes Sociales

https:/fwww facebook com/Instituto-Victoria-336137926819097/
https://www.facebook.com/groups/844029232303571/

Compartenos en tu red social favorita

Valencia
Emails 963483059
619400271 -696919616

teléfonos Madrid
Tel +034 690919616

Direcciones | Barcelona
Tel: +034 937390592

Palma de Mallorca
Tel: +034 871034839

www.institutovictoria.es



Todos nuestros cursos se imparten el CEN - CENTRO DE ENSENANZA Y NEGOCIOS
COWORKING EN TODOS NUESTROS CENTROS

DELEGACIONES ENLACES DE INTERES

Valencia —

Tel. 963843059-619400271 https:/iwww facebook com/instituto-Victoria-336 137926819097/
E}Z;ﬁ:gpﬂa de espulgues n° 64 Instituto Victoria- Grupo

Tel _ 93 83 38 395 60112018 https://www.facebook.com/groups/844029232303571/
Palma de Mallorca — Pnl— Coaching — Insti- Victoria

Calle- Compte d' ampuriesn® 8 — https://www.facebook.com/groups/1840435366180731/

Calle- Archiduque Luis Salvador n®- entres- izq.
Tel 971210078 — 617427099

uto Vig
Madrid — f %
Calle- Mayor n? 2 \ ﬂw'ﬂ J
596919616 N\ 4



